Plan de formation Sage 50 Gestion Commerciale
Sage Business Partner

Sage 50 Gestion Commerciale ‘ DRORGA(

Informations Pratiques Objectifs pédagogiques

Durée : + Initialisez votre dossier
7 heures + Configurez les bases articles
» Configurez les tiers

Référence : <
) ) * Gérez les ventes et les achats
Sage 50 Gestion Commerciale « Données
Tarif :
Sur devis .
Programme de laformation
Public visé :

Tous personnel ayant un lien avec le suivi

de la gestion commerciale Sage 50 Gestion Commerciale

Prérequis : Initialisez votre dossier

1 poste utilisateur par stagiaire » Créez votre dossier
Connaissance de I'environnement micro- + Paramétrez votre dossier
informatique uniquement » Gérez les fichiers annexes
Effectif maximum : Configurez les bases articles
10 personnes + Créez la base articles

_ + Importez les articles
Moyens pédagogiques

Apports théoriques et cas pratiques Configurez les tiers
reposant sur des besoins de gestion * Creez les clients
d’entreprise. * Créez les fournisseurs
Remise d’un support de formation. + Gérez les représentants

Moyens d’encadrement

Cette formation est assurée par un
partenaire Sage, spécialisé sur Sage 50
gestion commerciale.

Gérez les ventes et les achats

* Introduction a la facturation

* Créez un devis

» Passez commande aux fournisseurs
« Effectuez les livraisons clients

Moql"l"”tgs de suivi et aSSiStanced . Gérez les factures et les acomptes
Feuille de presence et attestation de . Acomptes et I’ég|ements

présence mentpnnant’ Ies_ objectifs, la . «  Paramétrez le lien comptable
nature et la durée de I'action de formation. P

i * Gérez les stocks
Contact possible tout au long de la .

; ) » Gérez la contremarque
formation avec le centre de formation . Gestion de production
aux heures habituelles d’ouverture. A p
* Suivez les clients

Appréciation des résultats * Lien Chorus Pro
Quiz de validation des acquis

Données
Répartition du temps entre théorie * Sauvegarde des données
et exercices pratiques : 40% - 60% » Restauration des données

Points forts / Plus de cette formation
Formation en petit groupe permettant un
réel échange sur les applications terrain.

Niveau obtenu

Alissue de la formation, le stagiaire aura
une bonne connaissance de I'utilisation de
la solution Sage 50 Gestion
Commerciales.
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